Case History

Banca Akros e ATS sviluppano
la piattaforma per i mercati finanziari

mos & un sistema completo di middie office e accesso al mercati cne garantisce ai clienti un livetlo elevato
A pleto di middle off mercati che garantisc lienti un livello elevat

di efficienza, flessibilita e sicurezza

Banca Akros (www.bancaakros.it)élaBanca
d’investimento del Gruppo Banca Popolare
di Milano (www.bpm.it)che, nel primo seme-
stre del 2008, ha confermato la propria lea-
dership nell'operativita in conto terzi, sui mer-
cati obbligazionari di Borsa Mot ed EuroMot.
Risuftati ottenuti grazie a un forte orienta-
mento alle esigenze del cliente, in un quadro
di servizi di intermediazione altamente spe-
cializzati e innovativi,

Attenzione dungue alla gualita deli’offer-
ta, non solo in termini di competenza e pro-
fessionalita sul business, ma anche con riferi-
mento a scelte tecnologiche d'avanguardia.
«La nostra piattaforma si basa sull'avanza-
ta soluzione tecnologica Amos, un sistema
compteto di middle office e accesso ai merca-
ti, sviluppato in partnership con ATS-Advan-
ced Technology Solutions (www.atscom.it}
- precisa Ferrante Zilioli, responsabile or-
ganizzazione & it di Banca Akros -, in gra-
do di soddisfare quei requisiti funzional e di

performance che sono ritenuti indispensabi-
i per affrontare le sfide dei mercati, non so-
lo nel presente, ma anche in prospettiva. Una
strategia, la nostra, che fa riferimento proprio
a innovazione e specializzazione, convinti di
poter contare su un sisterma particolarmente
evoluto, sul quale continuiamo a investire per
garantire ai clienti un livello sempre piti elevato
di efficienza, flessibilita e sicurezza.

LA SOLUZIONE AMOS - Attraverso Amos,
Banca Akros mette a disposizione della pro-
pria clientela, sia essa privata che istituzionale,
un sevizio completo di connettivita, informati-
va, trading e post-trading, Mifid compliant nefte
componenti strategiche della valutazione {pon-
derata) del rischio e ricerca della best execution.
«La qualita dell'offerta di servizi finanziari si ba-
sa sempre pit sul connubio competenza/effi-
cienza. i know how finanziario deve essere ac-
compagnato da adeguate funzionalitd opera-
tive e da livelli di servizio e performance all’al-
tezza delle crescenti attese di un mercato sem-
pre pil competitivo, dove la ricerca delle miglio-
ri condizioni e la velocita di esecuzione sono or-
mai parti integranti e irrinunciabili del servizioy.
«Abbiamo lavorato insieme a Banca Akros
atlo sviluppo di Amos - aggiunge Rino Tran-
zillo, responsahile offerta mercati finan-
ziari di ATS-Advanced Technology So-
lutions -, potenziando le nostre reciproche
competenze, nel comune obiettivo di rispon-
dere in modo completo alle esigenze di unin-
termediario finanziario. Il risultato € una piat-
taforma tecnologica che focalizza l'attenzio-

ne sull'intero processo operativo, permette
di erogare servizi personalizzati sul commit-
tente, ma anche garantisce performance e
disponibifita di alto livello, adegueati alla qua-
lita dei servizi di una investment bank leader
gual & Banca Akros».

Come accennato, la piattaforma Amos &
studiata per rispondere anche ai nuovi para-
digmi che regolano it rapporto con il cliente
introdotti dalla normativa Mifid.

Nel pieno rispetto delle disposizioni rego-
lamentari, infatti, Amos & in grado di con-
trollare I'appropriatezza e I'adeguatezza de-
gli ordini della clientela, valutando la con-
gruenza del Value at Risk (VaR) sia sui tito-
lo che sul portafoglio del cliente, nonché di
veicolare la ricerca delia migliore condizione
presente sui mercati indirizzando gli ordini
ai motori specializzati per l'azionario e 'ob-
bligazionario, assicurando qualita di esecu-
zione e trasparenza non solo al committen-
te che effettua la raccolta, ma anche e so-
prattutto al cliente finale.

«Siamo fieri - conclude Ziliol - di poter
affermare d'aver concretizzatc gli obietti-
vi dichiarati sin dagli inizi delle nostre anali-
si sui dettati defla norma; riteniamo in que-
sto momento di essere in grado di fornire
un reale valore aggiunto alla nostra cliente-
la. Gli elementi caratteristici e distintivi che
abbiamo inserito nella piattaforma Amos ci
consentono di guardare con fiducia alla sfi-
da che ci attende sui mercati, coscienti di
poterci proporre con un'offerta qualificata e
competitiva».
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